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Zeny jsou uvazlivéjsi a opatrnéjsi

Ptate-li se na rozdil v pfistupu mezi investujicimi Zenami a muzi, vétsina lidi z trhu
se obvykle shodne na tom, Ze Zeny byvaji ve svych investicich opatrnéjsi a uvazlivéjsi.
A také na tom, Ze oproti muzim uméji mnohem rychleji pripustit chybu. Daleko
rychleji tak vystoupi ze Spatnych obchodii, zbavi se $patné investice.

fedsedkyné Klubu manazerek
Ceské manazerské asociace
Lenka Tomesova byla zprvu
zaskocena, kdyz jsme ji polozili
otazky na téma Zeny a investovani. Ne-
trvalo to vsak dlouho a odpovédéla.
»~Samoziejmé, Ze investovdni je tématem
i pro Zeny. Samoziejmé, Ze o ném premys-
leji. | kdyZ pravdou je, Ze vétsinu svych
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volnych penéz vraceji zpét do podnikdni,
aby zajistily dalsi rozvoj firmy. Tak jako
tak, v bankdch je lezet nenechaji. Pri
zhodnocovdni vydélanych penéz vitézi
nemovitosti, pozemky, zlato, diamanty,

a dokonce i historickd vozidla,” zjistila To-
mes3ova a dodala, Ze vi o nékolika ma-
nazerkach, které samostatné investuji
na burze, a o mnoha zenéch, které maji

penize v riznych investi¢nich fondech.
.V mnoha rodindch prdveé o tom, kam
sveérit penize, Cili do kterych fondd, kam
je investovat, rozhoduji Easto vice Zeny
nezZ muZzi,” uvedla.

Jeji slova potvrzuji i zavéry mnoha
studii. Napfiklad ekonomicky ¢asopis
The Economist, prostiednictvim Gender
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Studies v Cesku, zvefejnil pfed nedav-
nem informaci o obrovské kupni sile zen.
Podle néj Zeny zodpovidaji za 80 procent
ndkupnich rozhodnuti. A investi¢ni sluzby
se prodavaji jako kterykoli jiny typ zbozi.

Dva typy Zen

Jana Michalikova vykonna feditelka
Asociace pro kapitalovy trh CR spatfuje
v tématu Zeny a investovani obrovsky
potencidl. Poukazuje napftiklad na to, ze
jsou to praveé zeny, které v soucasnosti
nejvice urc¢uji, do ¢eho a jak budou do-
macnosti investovat. V pripadé investo-
vani pak poukazuje na dva typy zen.
~Mdj ndzor je ten, Ze u nds mdme mnoho
profesiondlek ve svych oborech, které
jsou nuceny premyslet nad tim, jak

se o jimi vydélané penize co nejlépe
postarat. Investovdni je pfitom jednou
zmoznych cest. Takovych Zen je u nds
vice a vice. A pak mdme Zeny, které jsou
tfeba v domdcnosti, jsou zajistény a pre-
myslinad tim, jak by se realizovaly. | pro
né miiZe byt investovdni cestou, jak si
zpfijemnit Zivot,” mysli si Michalikova.

Z rozhovoru se zenami vyplyva urcita
atraktivnost investovani jako takového.
Ze je napfiklad v kolektivu kamaradek
ucinit mdze investovani zajimavéjsimi
nez napriklad drahé dovolené nebo
nakup drahého zbozi. A ¢asto to ne-
museji byt drahé dovolené nebo zbozi,
ale tfeba i to, Ze Zena svym investi¢nim
rozhodnutim zhodnoti penize [épe, nez
kdyz by je nechala lezet na uc¢tu v bance.
Trochu to pfezeneme, ale stru¢né
feceno: Pro cilevédomé zeny muze

byt mnohem vétsi terno nejen vlastnit
kabelku Louis Vuitton, ale napfiklad

i vlastnit akcie tohoto vyrobce luxus-
niho zbozi. A to nejen proto, aby je
vlastnily, ale aby si naptiklad z vynosa
z dividend pofidily dalsi médni kousek.

Svét muza? Ale jdéte...

Proc je viak investovani povazovano
stale a hlavné za svét muz(?
,Je to ddno asi tim, Ze mezi uspésnymi

)

Nadé¢ji na to, byt v budoucnu uspésny, ma urcité
clovek, ktery je cilevédomy a nesoustiedi se ani
tak na vydélani penéz, jako spiSe na dosazeni cile,
kterym je byt dobrym obchodnikem.

podnikateli a investory s velkym majet-
kem jsou zejména muzi. Zeny ve vysokych
manaZerskych pozicich a uspésné pod-
nikatelky jsou v§ak na poli investovdni,
dle mych zkusenosti, Casto stejné aktivni
i uspésné,” mysli si naptiklad bankovni
manazerka Alena Zelinkova.

Stejny nazor ma i Lenka Tome3ova,
piedsedkyné Klubu manazerek Ceské
manazerské asociace.

,Zeny jsou zfejmé uvdzlivéjsi a opatrnéjsi
neZ muzi, zvaZuji vice miru rizika, ale
rozhodné nepovazuji investovdni do
akcii, fond(i a tak podobné jen za domé-
nu muzd, i kdyZ muzu se v této oblasti
pohybuje vice,” fika.

Jsou vsak i dal$i dGvody, proc se Zeny

o investovani zajimaiji.

+Domnivdm se, Ze uspésné Zeny inves-
torky bavi pocit moZnosti rozhodovat se
sama za sebe, vidét vysledky své prdce,
usili, odvahy a kreativity. Jd osobné
vnimdm investovdni jako velmi kreativni
¢innost a napinavou zdbavu s otevienym
vysledkem. Obvykle dobrym. Dvakrdt
mér a jednou reZ,” mysli si napfiklad
Helena Kohoutova, feditelka a jedna-
telka Agentury Helas. Jeji agentura se
soustiedi pravé na akce, jez souviseji se
zenami a podnikanim.

Podle Kohoutové je nesmyslem délit
investovani na muzsky a Zensky svét.
,Lidé investuji proto, aby zefektivnili své
finanéni prostredky. NezdleZi na tom, zda
jsou to Zeny, anebo muzi,” dodava.

A stejné jako Lenka Tomesova z klu-

bu manazerek je i Helena Kohoutova
presvédcena, Ze Zeny jsou ve svych
investorskych rozhodnutich opatrnéjsi
a uvazlivéjsi.

Zensky pristup

Nabizi se otdzka, do ¢eho zeny nejcas-
té&ji investuji. Podle Heleny Kohoutové
zeny pry nejcastéji, jak vyplyva z jejich
zkusenosti, investuji hlavné do nemovi-
tosti, drahych kovd a kamend, financ¢-
nich investi¢nich produktt, ale i do
starozitnosti.
»Pak se na investice miizeme také podivat
zjiného uhlu pohledu, protoZe Zeny si
zdsadné uvédomuji, Ze investice do zdravi,
vzdéldni a rozvoje osobnosti jsou zdsad-
nim predpokladem pro uspésny a dobry
Zivot. Na to bychom neméli zapominat
nikdy,” dodava Vlkova.
Ze zkusenosti Romany Vlkové také vyply-
V4, Ze Zeny davaji prednost opatrnéjsim
formdm zhodnocovéni penéz. Na mysli
ma pry tfeba stavebni sporeni, vkladni
knizky, statni dluhopisy. A Zeny se pry
vice orientuji na jistotu nez na vynos.
,Rovnéz kladou vétsi diraz na flexibilitu
zhodnocovdni financnich uspor. Zajimaji
se napriklad o moznosti ménit tlozné
cdstky, prerusit sporeni béhem materské
dovolené a tak podobné. Maji také vétsi
sklon k eticky sprdvnym investicim, jako
jsou napfiklad ekologické fondy, environ-
mentdlni primysl. Spise upfednostni inves-
tici do zdravotniho primyslu nez treba do
energii, ropy ¢i tézby uhli,” fika Vlkova.
Podle ni zeny také mnohem vice
a ochotnéji investuji do hmotnych pro-
duktd, jako jsou nemovitosti a podily
ve firmach s akciemi luxusnich vyrobka.
~Nez by spekulovaly s né¢im, na co si ne-
mohou sdhnout, radéji voli redlny ndkup
toho, co znaji. Toho vice hmotného nez
iluzorniho,” uzavira Vlkova.

Daniel Tacha
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